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Makler mussen sich aus Bevormundung befreien

Die Diskussion um eine Begrenzung der Provisionen im Lebenbereich beschaftigt die
Versicherungsbranche. HonorarKonzept-Geschaftsfuhrer Heiko Reddmann rat
Maklern, sich starker als Unternehmer zu verstehen und aus der finanziellen
Abhangigkeit der Versicherer zu losen.

Die Diskussion um eine Begrenzung der Provisionen im Lebenbereich beschaftigt die
Versicherungsbranche. HonorarKonzept-Geschaftsfiihrer Heiko Reddmann rat
Maklern, sich starker als Unternehmer zu verstehen und aus der finanziellen
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Die Vermittlerwelt diskutiert derzeit den Vorschlag des Gesamtverbandes der Deutschen
Versicherungswirtschaft e.V. (GDV) die Provisionen zu begrenzen. Grund sind die hohen Kosten,
die den Versicherern durch die Vergltungen entstehen. Aufgrund der anhaltenden Niedrigzinsen
sehen sich viele Versicherer gezwungen, ihre Vertriebskosten zu senken, um in diesem
schwierigen Marktumfeld trotzdem eine fur die Kunden attraktive Rendite sicher zu stellen. Fur
HonorarKonzept-Geschaftsfuhrer Heiko Reddmann ist die Diskussion lange Uberfallig: ,,Die
derzeitige Diskussion macht deutlich, wie sehr Berater von den Versicherern hinsichtlich ihrer
Vergltung abhangig sind.” Stattdessen sieht Reddmann den Zeitpunkt flir Makler gekommen,
sich starker von den Versicherern zu emanzipieren. ,Makler und Berater missen sich mehr und
mehr als Unternehmer begreifen und jeder Unternehmer sollte auch seine Einnahmen steuern
kénnen.” Im Provisionsmodell legt jedoch der Versicherer die Vergutung einer Beratung fest.
Durch einen Einstieg in die Honorarberatung kann der Berater seine Leistungen selbst
»bepreisen”. DarUber hinaus erbringt er nachhaltig den Nachweis einer kunden- und nicht
produktorientierten Beratung. ,Die Orientierung hin zur Honorarberatung und eine nachhaltige
Aufklarung der Verbraucher Uber die Vorteile dieses Modells werden das Vertrauen in die
Finanzdienstleistungswirtschaft mittelfristig wieder zuriick erobern”, ist Reddmann der festen
Uberzeugunag.

HonorarKonzept unterstitzt Makler auf ihrem Weg in die Honorarberatung und bietet
umfangreiche Service-Leistungen sowie eine Betreuung vor Ort durch erfahrene Business-
Coaches.
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Uber die HonorarKonzept GmbH
Die HonorarKonzept GmbH etabliert in Deutschland einen neuen Ansatz in der
Finanzdienstleistung: die Beratung zu Finanzdienstleistungen tUber Honorar-Finanzberater. Das
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seit Anfang 2009 aktive Unternehmen unterstutzt Honorar-Finanzberater bei ihrem Einstieg in die
Honorarberatung. Das Service-Angebot umfasst echte Nettoprodukte in groRer Bandbreite,
Seminare und Coachings, professionelle IT-Tools fir Analyse und Beratung sowie die regionale
UnterstUtzung vor Ort. DarUber hinaus bietet die HonorarKonzept GmbH Unterstitzung im
Bereich der Administration. Im Produktportfolio von HonorarKonzept finden sich kostenoptimierte

Finanzl6sungen. In der Fondsanlage wird Gberwiegend auf Exchange Traded Funds (ETFs)
gesetzt.

Konzept
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