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versiko AG: Mit Fonds-Rente 0koVIOLA und neuer Strategie auf
Expansionskurs / versiko wachst, Beratersuche in Festanstellung
und gute Zahlen mit 6koVIOLA

Die neue Fonds-Rente 6koVIOLA (www.oekoviola.de) kurbelt das
Altersvorsorgegeschaft mit der fondsgebundenen Rentenversicherung im Hause
versiko ordentlich an. Einige groBe Branchenteilnehmer klagen tber ricklaufige
Entwicklungen - die Nachhaltigkeitsboutique versiko profitiert.

Die neue Fonds-Rente 6koVIOLA (www.oekoviola.de) kurbelt das
Altersvorsorgegeschaft mit der fondsgebundenen Rentenversicherung im Hause
versiko ordentlich an. Einige groBe Branchenteilnehmer klagen liber ricklaufige
Entwicklungen - die Nachhaltigkeitsboutique versiko profitiert. versiko bietet
Produkte fir ,,Gewinn mit Sinn“, die Kunden gerne abschlieBen. Mit Produkten wie
6koVIOLA, versiRENTE und OKOVISION, die das Trendthema Nachhaltigkeit ernsthaft
und nachprifbar beriicksichtigen, entwickeln sich die Abschliisse im Segment
Altersvorsorge und Vermoégensaufbau sehr vielversprechend. Um die gesteigerte
Kundennachfrage erfolgreich befriedigen und weiter ausbauen zu konnen, sucht
versiko weitere motivierte Berater in Festanstellung.

Die Vermoégensberatung versiko besinnt sich basierend auf der neue Strategie auf das, was sie
am besten kann: Investment, Altersvorsorge und Vermégensaufbau. Der Pionier aus Hilden hat
nicht mehr den Anspruch, ein Allfinanzmakler zu sein. Die deutliche Spezialisierung auf das
Kerngeschaftsfeld ,Leben” ist der richtige Fokus und spricht insbesondere vermdgendere
Kundensegmente an. Denn versiko ist der einzige Vertrieb, der mit der Tochtergesellschaft
OKOWORLD iiber eine eigene Kapitalanlagegesellschaft verfiigt, die eine ausschlieBlich
nachhaltige Fondspalette auflegt, deren Investitionsziele vorher von unabhangigen Experten auf
ethischen Anspruch, Sozialvertraglichkeit und dkologische Kriterien geprift wurden.

versiko verfugt somit mit der OKOWORLD (www.oekoworld.com) in der Direktanlage und auch im
fondsgebundenen Versicherungsgeschaft Gber ein Alleinstellungsmerkmal und einen deutlichen
Wettbewerbsvorteil. Das freut auch die festangestellten Berater, die so einen einfacheren
Zugang zum Kunden haben als die Vertriebe konventioneller Produkte. Auch in der Beratung soll
noch bis zum Herbst in der Zentrale in Hilden bei DUsseldorf deutlich zugelegt werden. versiko
expandiert im Vertriebsteam und sucht ab sofort sechs neue Berater. Mit diesem offensiven
Schritt sollen die Kundenbeziehungen gepflegt, mit Neugeschaft ausgebaut und durch eine
starkere personliche Ansprache intensiviert werden. versiko bietet den Beratern bundesweit eine
Vielzahl treuer Bestandskunden. Die Akquise von Neukunden ist aber auch fester Bestandteil des

Jobs (http://www.versiko.de/karriere/).
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Nachhaltige Vermdgensberatung
LiebigstraBe 11-13
40721 Hilden

Internet: www.versiko.de

Uber die versiko AG

Die seit 1999 boérsennotierte versiko AG ist fihrendes Unternehmen im Bereich 6kologischer
Kapitalanlagen. Rund 35 Jahre Erfahrung flieBen in die erfolgreiche Entwicklung und Auflegung
eigener Produkte ein, im Vertrieb werden uber die nachhaltige Vermdgensberatung tber 50.000
Kunden und Kundinnen bundesweit betreut.

BVersiko

Nachhaltige
Vermoégensberatung
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