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MyBusinessApp - Schneller und einfacher zur Angebotsanfrage
far Firmenversicherungen

Zahlreiche Prozessschritte und komplexe Risikofragebogen - Makler kennen das
Problem. Angebotsanfragen fiir Firmenversicherungen bei verschiedenen
Versicherern kosten viel Zeit. Dazu kommen immer wieder Riickfragen der gewahiten
Anbieter. Das dauert lange und ist nicht mehr zeitgemaR. Hier setzt die
MyBusinessApp von HDI an. Sie standardisiert und vereinfacht Datenerhebung wie
Anfrageprozess. Egal bei welchem Versicherer.

Die von HDI entwickelte MyBusinessApp
unterstitzt Makler auf dem Weg zur passenden
Versicherungsempfehlung fir Firmen. So lassen
sich Uber die App konkrete Angebote
verschiedener Versicherer fir Komplettpakete
oder zu einzelnen Risiken komfortabel einholen.

Smartphone und Tablet machen das Maklerleben
leichter

Das Procedere fur die Anfragen wird mit der
MyBusinessApp wesentlich vereinfacht:
Relevante Daten lassen sich per Texterkennung
aus bereits vorhandenen Unterlagen
abfotografieren und in die Anfrage tUbernehmen.
Alternativ sind auch Eingaben via
Sprachsteuerung oder klassischer Tipp-Option
moglich. Die Beantwortung der Risikofragen
geschieht direkt in der App Uber optimierte
Fragebdgen. Und die digitale Ablage der

Dr. Tobias Warweg, Vorstand der HDI  © HDI Angebotsanfragen vermeidet den Medienbruch.
Vertriebs AG

Die Vorteile liegen auf der Hand: Die Daten
kommen strukturiert und vollstandig beim Versicherer an. Rickfragen und unnétiger Zeitaufwand
werden so in den meisten Fallen vermieden.

HDI Firmenkunden- und Maklergeschaft neu gedacht.

Die App kann unabhangig von den angefragten Versicherern auch ohne HDI Branding eingesetzt
werden. "Wir freuen uns natirlich, wenn Makler uns zu Firmenversicherungen anfragen", erklart
Dr. Tobias Warweg, Vorstand der HDI Vertriebs AG, "aber im Geiste von #handschlag wollen wir
mit der App bewusst einen produkt- und anbieterunabhangigen Mehrwert bieten."

HDI entwickelt mit dem Programm #handschlag im Dialog mit den Maklern neue digitale
Lésungen und Ideen, um eigene Starken und Potentiale auf den technologischen und
gesellschaftlichen Wandel auszurichten. Dazu Warweg: "Wir wollen die Erfahrungen und
Anforderungen aus der taglichen Vertriebspraxis der Makler einbeziehen, um Anwendungen zu
entwickeln, die die Schnittstelle zwischen Versicherer, Vermittler und Kunde einfacher,
kostenglnstiger und damit fur alle effizienter gestalten."

Die MyBusinessApp ist dabei das jungste Ergebnis der Modernisierung des
Firmenkundengeschafts. Mit Firmen Digital hat HDI bereits die erste komplett digitalisierte
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Abschlussstrecke flr Firmenversicherungen realisiert, die heute bereits flr die meisten Produkte
vollig dunkel verlauft. Und die neue HDI Cyberpolice setzt Akzente in der Absicherung von
Cyberrisiken, indem sie konsequent auf Schadenvermeidung und Schadenbegrenzung setzt.

FUr weitere Presseinformationen:

Talanx Group Communications
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