
Qualitypool in allen Produktsparten erfolgreich – Kernbereich

Baufinanzierung wächst erneut gegen Markttrend

Qualitypool steigerte das Vermittlungsvolumen* im Gesamtjahr 2017 in allen vier

Produktbereichen: Immobilienfinanzierung und Ratenkredit wuchsen deutlich

zweistellig. Im Bereich Bausparen konnte der Vertriebsunterstützer das vermittelte

Volumen sogar mehr als verdoppeln. Der verwaltete Bestand des Geschäftsbereichs

Versicherung & Vorsorge vergrößerte sich um 30 Prozent im Vergleich zum

Vorjahreszeitraum.

„Wir sind sehr zufrieden mit unserem Abschneiden in 2017“, resümiert Jörg Haffner,

Geschäftsführer der Qualitypool GmbH. „Unser Wachstum hat sich im vergangenen Jahr im

gleichen Tempo wie im Vorjahr fortgesetzt.“

Im Kernbereich Immobilienfinanzierung verbesserte sich Qualitypool von Januar bis Dezember

2017 um insgesamt 24 Prozent, obwohl das Neugeschäftsvolumen für Baufinanzierungen laut

Bundesbank um 2,2 Prozent zurückging. „Wir konnten uns also weiterhin deutlich gegen den

Markttrend stemmen.“ Auch der Start ins neue Jahr ist laut Haffner geglückt: „Aktuell profitieren

wir merklich von den steigenden Baufinanzierungszinsen – unser Geschäft ist im neuen Jahr sehr

gut angelaufen.“

Der Bereich Ratenkredit wurde im vergangenen Jahr zu einem weiteren Kernbereich ausgebaut

und enttäuschte nicht: Verstärkte Vertriebsaktivitäten und neue Produktpartner sorgten für ein

Wachstum von 25 Prozent. „Hier haben sich unsere Entscheidung, verstärkt auf die Vermittlung

von Ratenkrediten zu setzen, sowie die durchgeführten Vertriebsaktivitäten absolut ausgezahlt“,

ergänzt der Qualitypool-Geschäftsführer. „2018 werden wir unsere Aktivitäten im Ratenkredit-

Bereich weiter ausbauen.“
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Produkt Bausparen kompensiert Rückgänge aus dem Vorjahr

Während im Produktsegment  Bausparen – ein Produktbereich mit einem vergleichsweise

geringen Anteil am gesamten Vermittlungsvolumen − 2016 im absoluten Niedrigzinsumfeld

deutlich eingebrochen war, folgte 2017 die Kehrtwende. „Wir haben das Bauspargeschäft von

Januar bis Dezember um 104 Prozent gesteigert und damit die geringere Nachfrage in 2016

wieder ausgeglichen. Diese Entwicklung ist darauf zurückzuführen, dass aus Marktsicht Ende

2016 der Einstieg in die Zinswende erfolgte. In der Folge wurde der Einsatz von

Bausparprodukten als Finanzierungsbaustein zur Zinssicherung im letzten Jahr wieder

attraktiver“, erklärt Haffner. Der Verband Privater Bausparkassen gab nach vorläufigen Zahlen

bekannt, dass im Gesamtmarkt das Vorjahresergebnis nicht ganz erreicht worden sei. Qualitypool

wuchs demnach auch im Bereich Bausparen stärker als der Markt.

Verprovisionierung im Bereich Versicherung & Vorsorge zuletzt deutlich beschleunigt

Der Bereich Versicherung & Vorsorge steigerte den verwalteten Bestand im Gesamtjahr um 30

Prozent. Der verprovisionierte – und damit vollständig übertragene – Bestand wuchs um 20

Prozent. „Beim verprovisionierten Bestand haben wir uns im vierten Quartal 2017 noch einmal

deutlich verbessert“, legt Simon Bühl, Leiter des Bereichs Versicherung & Vorsorge, dar. „Im

Vergleich zu den Neunmonatszahlen konnten wir 14 Prozentpunkte hinzugewinnen. Zum einen

haben die technischen Mechanismen, die wir eingeführt hatten, auf Anhieb sehr gut gegriffen.

Zum anderen finden viele Übertragungen der Gesellschaften im letzten Quartal zur

Hauptfälligkeit des Vertrags statt.“

Bühl ist ebenfalls sehr zufrieden mit der Geschäftsentwicklung im neuen Jahr: „Das Wachstum

des verwalteten Bestands hat sich im Januar 2018 mit erhöhtem Tempo fortgesetzt. Die von uns

angestrebte Zusammenarbeit auf Augenhöhe, sowohl mit unseren angebundenen Gesellschaften

als auch mit unseren Vertriebspartnern, setzt sich fort und zeigt, dass ein gemeinsamer Weg

erfolgreich ist.“

„Für die nächsten Monate haben wir uns einiges vorgenommen“, konkretisiert Haffner die

weiteren Pläne von Qualitypool für 2018: „Wir streben in allen Geschäftsbereichen weiteres

Wachstum an. Die Gründung eines eigenen IT-Entwicklungsteams in 2017 war ein wichtiger

Schritt in unsere Zukunft. Ende des ersten Quartals werden wir als erstes Ergebnis unsere App

für Makler und deren Endkunden veröffentlichen. Zusätzlich unterstützen wir unsere Vermittler

bei der Einführung der EU-Datenschutzverordnung, und wir werden uns verstärkt um unseren

Markenauftritt kümmern.“

*Sämtliche Angaben zum Volumen von abgewickelten Finanzdienstleistungsprodukten

(Immobilienfinanzierungen, Bausparen und Ratenkredite) beziehen sich auf Kenngrößen „vor

Storno“ und können entsprechend nicht mit den ausgewiesenen Umsatzerlösen, in denen die

nachträglichen Stornierungen berücksichtigt sind, ins Verhältnis gesetzt werden. Von den hier

genannten Transaktionszahlen kann somit weder direkt auf Umsatz- noch auf Ertragszahlen

geschlossen werden.

Pressekontakt:

Caroline Scherr

Communications Manager

www.assekuranz-info-portal.de

12.03.2018 

Seite 2 von 3

https://www.assekuranz-info-portal.de/


Tel.: 030 / 42086 - 1919

Mobil: 0151 / 5804 - 1522

E-Mail: presse@qualitypool.de
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