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Gesundheit fordern, Pramien vergunstigen, Einkaufsvorteile
schaffen - Dialog Lebensversicherung bringt Generali Vitality in
den Maklermarkt

Die Dialog Lebensversicherungs-AG, der Spezialversicherer fiir biometrische Risiken
der Generali in Deutschland, schafft eine viel beachtete Premiere: Als erster
deutscher Lebensversicherer bietet die Dialog ihren Maklern und freien Vertrieben
Produkte in Kombination mit Generali Vitality an. Generali Vitality heiBt das
innovative Programm, das gesundheitsbewusstes Verhalten der Versicherten auf
vielfaltige Weise fordert und belohnt.

Wer etwas zur Verbesserung seines Gesundheitszustands tut, indem er sich kdrperlich betatigt,
gesund ernahrt und regelmafig zu Vorsorgeuntersuchungen geht, erhalt lukrative Preisvorteile
bei Kooperationspartnern und Verginstigungen auf die Versicherungspramie.

Fir die Kombination mit Generali Vitality bietet die Dialog ihre erstklassigen
Risikolebensversicherungen an. Der Branchenflhrer im Maklermarkt hatte im vergangenen Jahr
seine Produktreihe RISK-vario® grundlegend optimiert und offeriert neben dem Normaltarif jetzt
auch einen Premiumtarif, der besonders stark nachgefragt wird. Die Bedingungen wurden
erheblich verbessert und ausgeweitet; so schliet der Premiumtarif auch die vorzeitige Leistung
bei lebensbedrohlicher Erkrankung des Versicherten ein. Ende des zweiten Quartals 2017 wird
die Dialog auch ihre top-gerateten Berufsunfahigkeitstarife SBU-professional und SBU.solution®
in Kombination mit Generali Vitality auf den Markt bringen.

Dialog-Biometrietage 2017: Hohe Resonanz in der Maklerschaft

In der ersten Februar-Halfte 2017 informierte die Dialog auf ihren Biometrietagen die Makler Gber
ihre neue Produktreihe RISK-vario® Vitality. In sieben deutschen GroBstadten verfolgten
insgesamt rund 500 Makler die Prasentationen der Dialog-Vertriebsverantwortlichen,
Maklerbetreuer und des Generali Vitality-Managements und erhielten dafur Weiterbildungspunkte
von ,,gut beraten“. Neben den Risikoversicherungen wurden auch die Arbeitskraftsicherungstarife
der Dialog behandelt. AuRerdem wurden die modernen digitalen Tools und Prozesse in der
Anwendung live demonstriert, mit denen die Dialog ihre Makler bei der Beratung unterstutzt.

Emir Schumacher, NWAK Versicherungsmakler aus Lubeck, beurteilt den Nutzen aus dem
Besuch des Hamburger Biometrietags wie folgt: ,Generali Vitality ist ein neuer und innovativer
Turoffner, der Lifestyle mit Versicherung verbindet. Der Kunde profitiert vom Besten aus zwei
Welten. Im zunehmenden Wettbewerb prasentiert sich die Dialog von ihrer besten Seite -
vertriebsorientiert, kundenfreundlich und wegweisend! Als langjahriger und treuer Partner setzt
die Dialog neue Akzente, die unsere Zielgruppe deutlich erweitern.”

Pressekontakt:

Dr. Hans-Jirgen Danzmann
Telefon: +49 (0) 7761-2710
Fax: +49 (0) 7761-936620

E-Mail: presse@dialog-leben.de

Unternehmen

Seite 1 von 2


mailto:presse@dialog-leben.de
https://www.assekuranz-info-portal.de/

’ www.assekuranz-info-portal.de
k Assekuranz 16022017
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Internet: www.dialog-leben.de

Uber Dialog Lebensversicherungs-AG

Die Dialog Lebensversicherungs-AG ist d e r Spezialversicherer fir biometrische Risiken. Die
Hauptproduktplattformen sind Risikolebensversicherungen, Berufs- und
Erwerbsunfahigkeitsversicherungen. Von den fiUhrenden Analysehausern werden die Produkte
immer wieder mit Bestnoten ausgezeichnet. Als Maklerversicherer zahlt das Unternehmen zu den
groRten Risikolebensversicherern am deutschen und Osterreichischen Markt, bei Umfragen wird
es regelmalig auf Platz 1 als wichtigster Geschaftspartner gesetzt. Die Dialog gehért zur
internationalen Generali Group. Mit rund 17,8 Milliarden Euro Beitragseinnahmen und mehr als
13,5 Millionen Kunden ist die Generali der zweitgré3te Erstversicherungskonzern auf dem
deutschen Markt.
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