
Makler Nachfolger Club: Die 7 Fehler im Begrüßungsschreiben

nach einem Bestandskauf

Was müssen Makler beachten wenn Sie einen Maklerbestand gekauft haben und mit

den neuen Kunden in Kontakt treten? Was sind die häufigsten Fehler in einem

Begrüßungsschreiben? Wie können Makler Ihre Schreiben gewinnbringender

gestalten? Die Vorstände Thomas Suchoweew und Oliver Petersen vom ersten

deutschen Makler Nachfolger Club e.V. präsentieren das erste kostenlose E-Book.

Zukünftig erhalten Mitglieder im Makler Nachfolger Club e.V. wichtige Informationen als E-Books

kostenlos zur Verfügung gestellt.

Da nach einer Bestandsübernahme bereits beim Begrüßungsschreiben entscheidende Fehler

gemacht werden hat der Verein ein erstes E-Book von einem seiner Partner Heiko T. Ciesinski

erstellen lassen.

Heiko T. Ciesinski – der Unternehmer-Coach und Experte für Kommunikationsmarketing. Die

Presse nennt ihn ‚Guru der Formulierkunst‘. Weiter Infos finden Sie unter: http://www.makler-

nachfolger-club.de/anschreiben-bestandskunden/

Das erstes E-Book: Die 7 Fehler im Begrüßungsschreiben nach einem Bestandskauf

Denn für den ersten Eindruck gibt es keine 2. Chance.

Der erste wichtige Schritt nach einem Bestandskauf um mit den Kunden in Verbindung zu treten,

ist das Begrüßungsschreiben. Welche Dinge beachtet werden müssen und welche Fehler Sie in

einem solchen Schreiben unbedingt vermeiden sollten, beschreibt dieser Gratis-Report.

Auch Makler die Ihre Schreiben oder E-Mails an Ihre Bestandskunden zukünftig gewinnbringender

gestalten möchten, erhalten in diesem E-Book viele Anregungen und wertvolle Tipps.

Jetzt gratis anfordern unter: 

http://www.makler-nachfolger-club.de/downloads-bestandskauf/e-books/
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Pressekontakt:

Thomas Suchoweew

Telefon: 0951-420256 

© Makler Nachfolger Club e.V
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E-Mail: info@makler-nachfolger-club.de

Unternehmen

Makler Nachfolger Club e.V.

Rothenbühlstraße 1

96163 Gundelsheim 

Internet: www.makler-nachfolger-club.de

Über Makler Nachfolger Club e.V.

Der ersten deutschen Makler Nachfolger Club e.V. hat sich darauf spezialisiert Maklern und

Unternehmen auf die Übergabe ihres Bestands vorzubereiten. Dazu bringt der Verein

Maklerunternehmen mit den passenden Nachfolgerkandidaten oder potenziellen

Kaufinteressenten zusammen. Mit einem bundesweiten Nachfolger-Poll von über 1.000

Kandidaten ist der Verein in der Lage den optimalen Nachfolger zu vermitteln. Zu den Zielen des

Makler-Nachfolger-Clubs gehören die Sicherstellung eines nachhaltigen Generationenwechsels,

und damit des aufgebauten Lebenswerks sowie eine nachhaltige Betreuung der

Kundenbestände. Dazu kommt auch die Erzielung eines optimalen Verkaufspreises, allerdings

immer mit dem Ziel, einen würdigen Nachfolger zu finden, der den Unternehmenswert zu

schätzen weiß. Mit dieser Arbeit leistet der Makler-Nachfolger-Club sowohl einen Beitrag zur

Sicherstellung persönlich erarbeiteter Assets Werte als auch zur Fortführung wirtschaftlich

gesunder Unternehmen.

Der Makler Nachfolger Club e.V. wurde 2014 gegründet und ist als eingetragener Verein zu 100 %

unabhängig. Vorstände sind Thomas Suchoweew und Oliver Petersen.
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