
VSAV und Con.fee rücken enger zusammen / Vertiefung der

strategischen Zusammenarbeit durch erleichterten

Produktzugang

Der Bonner Honorarberatungsdienstleister Con.fee AG und die Vereinigung zum

Schutz für Anlage- und Versicherungsvermittler e.V. (VSAV) aus dem schwäbischen

Schwaigern werden künftig noch enger zusammenarbeiten. Demnach erhalten

sämtliche VSAV-Vermittler Zugang zu den Netto-Tarifen von con.fee, darunter selbst

Exklusiv-Tarife wie die „con.fee WeltmarktPolice. Sie ist die kostengünstigste Netto-

Fondsrentenpolice des Marktes.

Dabei  ist  es  nicht  zwingend,  dass  die  VSAV-Berater  eine  feste

Partnerschaft mit Con.fee eingehen. Vielmehr wurde ein „Pay per Use“-

Modell  vereinbart.  Im  VSAV  sind  über  900  Vermittler  und  Berater

Mitglied.

Der VSAV und die Con.fee AG kooperieren schon seit Jahren. So ist die Con.fee als

Netzwerkpartner  mit  dem  marktführenden  VSAV-Netto-Tarif  bei  der

Vermögensschaden-Haftpflichtversicherung ausgestattet. Zudem bekommt Con.fee

über die Haftungsexpertise des Spezialmaklers und VSAV-Netzwerkpartners  Conav

Consulting Zugang zu kleinen und mittleren Unternehmen. Der VSAV leistet  für

seine  Netzwerkpartner  außerdem  verschiedene  Dienstleistungen  im  Marketing-

Bereich.

VSAV-Vorstand Ralf Werner Barth: „Die engere Zusammenarbeit ist nicht nur die

logische Folge des über viele Jahre aufgebauten Vertrauens. Sie entspricht auch

unserem Ansinnen,  mehr  für  den Verbraucherschutz  zu  leisten.  Für  die  Kunden

bedeuten die Con.fee-Tarife Kosteneinsparungen von um die 30 Prozent.“ 

Con.fee-Vorstand Thomas Meinhardt fügt hinzu: „Insbesondere in der andauernden

Niedrigzinsphase kommt es darauf an, Kunden Wege aus der Zinsfalle aufzuzeigen.

Unsere Nettotarife und Tools sind dafür bestens geeignet. Und für Berater bringen

sie beachtliche Wettbewerbsvorteile.“

Über die Vereinigung zum Schutz für Anlage- und Versicherungsvermittler

e.V.:

Der  VSAV  ist  ein  unabhängiger  Verein  mit  der  Zielsetzung,  die  fachlichen,

beruflichen und unternehmerischen Kompetenzen der Mitglieder zu fördern. Diese

Ziele erreicht der Verein durch die Identifizierung und Minimierung der Risiken der

Mitglieder  sowie  durch  die  Bündelung  und  Vernetzung  der  dafür  vorhandenen

Kompetenzen im Markt. So trägt der VSAV auch dazu bei, dass sich die Qualität der

im Markt tätigen Vermittler systematisch weiter verbessert.

Dem im Jahr 2004 gegründeten und im März 2005 eingetragenen Verein gehören

heute über 900 Mitglieder und Unternehmer an, die sich aus den Berufsgruppen

der Versicherungsvermittler, Finanzdienstleister, Steuerberater, Rechtsanwälte und

mittelständischen  Unternehmen  zusammensetzen.  Mit  derzeit  59
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Netzwerkpartnern stehen den Mitgliedern Experten und Dienstleister rund um die

beruflichen  Aufgaben  und  Belange  zur  Verfügung.  Vorstandsvorsitzender  und

Gründer ist Ralf Werner Barth, der seit 1985 als Ideengeber, Produktentwickler,

Versicherungsmakler und Unternehmensberater tätig ist.

Über die con.fee AG: 

Seit zehn Jahren unterstützt die con.fee AG die honorarbasierte Finanzberatung. Sie

stellt Versicherungsmaklern, unabhängigen Finanzberatern und

Honorarfinanzanlagenberatern über 300, teils exklusive Honorartarife, spezielle

Fondskonzepte und ein umfangreiches Software- und Dienstleistungspaket rund um

die Honorarberatung zur Verfügung. An der con.fee AG sind keine

Produktgesellschaften beteiligt. Die con.fee AG ist unabhängig und inhabergeführt.
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