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Honorar statt Provision: Roadshow informiert uber den
~Mehrwert Honorarberatung“

Roadshow-Auftakt in Miinchen / HonorarKonzept informiert liber Vorteile und
Umsetzung honorarbasierter Versicherungsberatung / Politik diskutiert derzeit
Gesetzentwurf zur Honorarberatung<br />

Roadshow-Auftakt in Miinchen / HonorarKonzept informiert liber Vorteile und
Umsetzung honorarbasierter Versicherungsberatung / Politik diskutiert derzeit
Gesetzentwurf zur Honorarberatung

08.02.2012 - Zum Auftakt ihrer bundesweiten Roadshow informierte die HonorarKonzept GmbH
am heutigen Mittwoch, 08. Februar 2012 in Minchen Uber das Geschaftsfeld Honorarberatung.
Unter dem Titel ,,Mehrwert Honorarberatung” brachte sie den teilnehmenden
Versicherungsmaklern die Alternative zum provisionsbasierten Versicherungsvertrieb nahe. ,Die
VergUtung des Maklers ist im Honorarmodell nicht mehr an den Abschluss einer Versicherung
gebunden®, erklarte Volker Britt, Geschaftsfihrer der HonorarKonzept GmbH. ,Das heil3t, er kann
verkaufsunabhangig beraten. Durch den Ruickgriff auf Netto-Produkte kommen im
Beratungsgesprach alle Kosten offen auf den Tisch. Netto-Produkte sind Versicherungen, aus
denen alle Abschlusskosten und versteckten Vertriebsprovisionen heraus gerechnet wurden.”
Bislang erhalten Makler ihr Entgelt aus den Versicherungsbeitragen der Kunden. Durch die
Auswahl des Produkts kann er seine Provision direkt beeinflussen. Fir die HonorarKonzept ist dies
ein Fehlanreiz. Er kann dazu fihren, dass dem Kunden nicht das passende Produkt empfohlen
wird.

Im zweiten Teil der Veranstaltung erhielten die Makler praktische Tipps fur den Einstieg in die
Honorarberatung. ,Wir haben gute Erfahrungen damit gemacht, dass Makler ihr vorhandenes
Beratungsangebot zunachst um die Honorarberatung erganzen“, erklarte Britt. ,,Unsere
regionalen Key-Account-Manager stehen den Beratern jederzeit flr den persdnlichen Austausch
zur Verfligung. Das gibt ihnen gerade beim Einstieg in die Honorarberatung Sicherheit.
Mittlerweile arbeiten viele unserer Partner ausschlieRlich auf Honorarbasis.“

Das groBe Interesse der Makler an dem Thema Honorarberatung Uberraschte den Veranstalter
nicht. ,In Reaktion auf die Finanzkrise und Skandale in der Versicherungsbranche sind viele
Verbraucher verunsichert. Sie werden kritischer und schauen bei den Kosten fir ihre
Versicherungen genauer hin“, sagte Britt. ,Makler miussen sich diesen Entwicklungen anpassen
und sich neuen Geschaftsmodellen 6ffnen.” Dazu komme, dass die Bundestagsfraktionen und die
politischen Institutionen in Brissel derzeit eine gesetzliche Regelung der Honorarberatung
diskutieren. ,Die Zukunft des Provisionsmodells ist fraglich. Der richtige Zeitpunkt also, um sich
Uber Gestaltungswege der Honorarberatung zu informieren”, so Britt abschlieSend.

HonorarKonzept ist mit ihrer Roadshow noch bis Ende Februar bundesweit unterwegs. Weitere

Informationen stehen im Internet unter www.honorarkonzept.de/roadshow zur Verfligung.

Kontakt:

Seite 1 von 2


http://www.honorarkonzept.de/roadshow
https://www.assekuranz-info-portal.de/

" -‘ www.assekuranz-info-portal.de

Assekuranz
\ INFO-PORTAL 08.02.2012
insignis GmbH
Raik Packeiser Gesa Panetta
Berliner Allee 9 - 11 Berliner Allee 9 - 11
30175 Hannover 30175 Hannover
Telefon: 0511 /33 65 15-31 Telefon: 0511 /33 65 15 - 46
Telefax: 0511 /33 65 15 - 33 Telefax: 0511 /33 65 15 - 33
E-Mail: raik.packeiser@insignis.de E-Mail: gesa.panetta@insignis.de

Internet: www.honorarkonzept.de/presse

Uber die HonorarKonzept GmbH

Die HonorarKonzept GmbH etabliert in Deutschland einen neuen Ansatz in der
Finanzdienstleistung: die Beratung Uber Versicherungsleistungen mittels Honorar-
Finanzberatern. Das seit Anfang 2009 aktive Unternehmen unterstutzt Honorar-Finanzberater bei
ihrem Einstieg in die Honorarberatung. Das Service-Angebot umfasst echte Nettoprodukte in
groBer Bandbreite, Seminare und Coachings sowie professionelle IT-Tools flr Beratung, Analyse
und Verwaltung. DarUtber hinaus bietet die HonorarKonzept GmbH Unterstitzung im Bereich der
Rechnungsstellung. Im Produktportfolio von HonorarKonzept finden sich kostenoptimierte
Finanzl6sungen. In der Fondsanlage wird Gberwiegend auf Exchange Traded Funds (ETFs)

gesetzt.

Konzept
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