
Wachstum im Leben- und Sachgeschäft VPV-Maklertochter zieht

positive Bilanz für das Jahr 2010

Die „Vereinigte Post. Die Makler AG“ blickt auf eine positive Geschäftsentwicklung im

Jahr 2010 zurück: Das Tochterunternehmen der VPV konnte nicht nur spürbar die

Produktion im Lebensversicherungs- und Schaden- Unfallgeschäft steigern

Die „Vereinigte Post. Die Makler AG“ blickt auf eine positive Geschäftsentwicklung im

Jahr 2010 zurück: Das Tochterunternehmen der VPV konnte nicht nur spürbar die

Produktion im Lebensversicherungs- und Schaden- Unfallgeschäft steigern, sondern

auch die Anzahl der für sie tätigen Vermittler fast verdoppeln.

Das vermittelte Lebensversicherungsgeschäft für die VPV stieg im Geschäftsjahr um 9,9 Prozent,

das Sachgeschäft sogar um 187 Prozent. Dieser erfolgreiche Trend setzte sich auch im 1. Quartal

2011 fort, wie Dr. Peter Schmidt, seit 2009 Vorstandsvorsitzender der Makler-AG, feststellt: „Im

Bereich Leben stieg die Nettoproduktion in den ersten Monaten dieses Jahres bereits um 29 und

im Bereich Sach um 97 Prozent“, so Schmidt.

Für die 2007 gegründete Vereinigte Post. Die Makler-AG waren Ende 2010 630 Vermittler tätig. Im

Vergleich zu 2009 konnte damit die Zahl der angeschlossenen Partner fast verdoppelt werden. Zu

den Vermittlern gehören neben Einzelmaklern und Mehrfachagenten auch Maklerfirmen,

namhafte Pools sowie bundesweit tätige Vertriebe.

Im Geschäftsjahr 2010 wirkte sich neben den Serviceleistungen der VPV für Makler – etwa der

„48-Stunden-Service“ für die Policierung vollständiger Anträge im Bereich Leben – das am Markt

einmalige Online-Prüftool „Sofort-Check 24/7“ positiv aus: Die Gesundheitsprüfung für die

Berufsunfähigkeitsversicherung und einen erweiterten Grundfähigkeitsschutz direkt am Point of

Sale wurde von Maklern und Vermittlern sehr gut angenommen. Produktseitig rückte die VPV mit

der Volks-Versicherung, einer Kooperation mit Bild.de, das Thema „Altervorsorge zu kleinen

Monatsbeiträgen bei 110 %-iger Beitragsgarantie und Renditechancen“ in das Bewusstsein der

Kunden.

Auch 2011 strebt die Makler-AG ein qualitativ hochwertiges Wachstum an. Dazu beitragen soll

unter anderem eine unter bestimmten Voraussetzungen gewährte Haftungsfreistellung für die

VPV Power-Linie, die dem Makler die Entscheidung für diese Produktfamilie erleichtert. Die

Haftungsfreistellung rund um die Nutzung von Modellrechnungen hinsichtlich möglicher

Renditeentwicklungen der VPV Power-Linie erhalten alle Makler, die sich bei der VPV zum „Power-

Vorsorgespezialisten“ qualifiziert haben. Die VPV ist überzeugt davon, dass ein auf die

Langfristigkeit der Altersvorsorge und die Individualität des Einzelnen abgestimmtes Produkt

immer die richtige Entscheidung ist.
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