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PRESSEMITTEILUNG  
 
 
München, 19. Mai 2016 
 
Jung, DMS & Cie. baut Fintech-Angebot für Vermittler aus und 
erschließt Markt für Tages- und Festgeldangebote in 
strategischer Partnerschaft mit ZINSPILOT 
 

 Kunden erhalten über ihre Jung, DMS & Cie.-Berater künftig ein 
breites Angebot attraktiv verzinster Sparanlagen von 
verschiedensten Europäischen Drittbanken. 

 Jung, DMS  & Cie.-Vermittler profitieren durch Zugang zum 
beliebtesten Kapitalanlageprodukt der Deutschen: Start in ein 
Geschäftsfeld mit einem Multi-Billionen-Euro-Volumen. 

 Intelligente Online-Plattform „ZINSPILOT“ gewährleistet einfache, 
sichere und effiziente Abwicklung aus einem einzigen Master-Konto 
heraus. 

 

Die Vertriebspartner des Maklerpools Jung, DMS & Cie. können ihren Kunden ab sofort 
attraktive Tages- und Festgeldangebote verschiedener europäischer Banken offerieren. 
Möglich wird dies durch eine strategische Partnerschaft des Jung, DMS & Cie.-
Mutterkonzerns JDC Group AG mit dem Hamburger Fintech-Unternehmen Deposit 
Solutions GmbH, das unter der Marke „ZINSPILOT“ eine offene Architekturlösung für 
Spareinlagen anbietet. Deposit Solutions ist eines der innovativsten und erfolgreichsten 
Fintech-Unternehmen in Europa und hat bereits Spar- und Termineinlagen in Höhe von 
über 1 Milliarde Euro abgewickelt. Hinter Deposit Solutions steht unter anderem die 
amerikanische Investorenlegende Peter Thiel. 

Mit dieser Partnerschaft erschließt Jung, DMS & Cie. im Rahmen seiner Advisortech-
Initiative seinen 16.000 freien Beratern, Vermittlern und Finanzvertrieben und deren 
rund 1 Mio. Endkunden den Zugang zum beliebtesten Anlageprodukt der Deutschen.  

Dank der innovativen Ein-Konto-Lösung von ZINSPILOT lassen sich sämtliche, auf der 
modernen Anleger-Plattform gelisteten Tages- und Festgeldangebote über ein einziges 
Verrechnungskonto sicher und einfach abschließen. Das bedeutet, dass der Kunde nicht 
wie bisher bei jeder Bank, deren Tages- und Festgeldangebote er nutzen möchte, ein 
Konto eröffnen muss – was einen erheblichen Verwaltungsaufwand sowohl auf Seiten des 
Kunden als auch der Banken nach sich ziehen würde – sondern nur einmal ein  
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Master-Konto eröffnet und dann aus dem Master-Konto heraus die Zins-Angebote für 
Spareinlagen verschiedenster Banken nutzen kann.   

Neben Kapitalanlagen, Finanzierungen und Versicherungen können an Jung, DMS & Cie. 
angeschlossene Makler und Vermittler ihre Kunden damit erstmals auch im Bereich der 
Tages- und Festgelder im Rahmen einer offenen Architektur beraten und unterstützen; 
ein Geschäftsfeld, das derzeit 70 Prozent des Vermögens der Deutschen ausmacht und 
damit eine hohe Kundenbindung und ein großes Vermittlungs-Potential verspricht. Das 
gesamte Sparvolumen der Deutschen beträgt aktuell ca. 2 Billionen Euro.  

Mit einem Tagesgeld-Zins von bis zu 1,4 Prozent pro Jahr und einem Zins für einjähriges 
Festgeld von bis zu 1,61 Prozent pro Jahr sind die Angebote der ZINSPILOT-
Partnerbanken grundsätzlich deutlich besser als bei der Hausbank, obwohl die Vergütung 
für den betreuenden Vermittler bereits eingepreist ist.  

„Mit der neu eingegangenen Kooperation mit ZINSPILOT können unsere  Makler und 
Investmentvermittler nun zusätzlich Sparanlagen in ihre Beratungs- und 
Vermittlungstätigkeit einschließen. Davon profitieren unsere Endkunden, die sich künftig 
bei uns Top-Zinsen sichern können, und unsere Vertriebspartner, die damit deutlich mehr 
Anlagekapital betreuen können“, freut sich Dr. Sebastian Grabmaier, 
Vorstandsvorsitzender von Jung, DMS & Cie. „Obwohl Tages- und Festgelder rund 70 
Prozent des Vermögens unserer Kunden ausmachen, war deren Vermittlung bisher den 
Banken vorbehalten. Diesen Wettbewerbsnachteil des freien Finanzvertriebes verwandeln 
wir nun in einen Vorteil: Nicht nur erschließen wir unseren Maklern und Vermittlern diese 
wichtige Assetklasse; mit der leicht zu handhabenden, intelligenten ZINSPILOT-Lösung 
können wir unseren Kunden im Unterschied zu einem Bankberater gleich eine ganze 
Palette attraktiver Angebote verschiedenster Drittbanken anbieten. Damit wahren wir die 
Unabhängigkeit und Transparenz, die Vermittler und Endkunden von uns gewohnt sind. 
Jung, DMS & Cie.-Vermittler können künftig die liquiden Mittel ihrer Kunden optimal 
bedienen und haben einen weiteren Innovationsvorsprung gegenüber Mitbewerbern“, so 
Grabmaier weiter. 
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WEITERE INFORMATIONEN 
www.jungdms.de/presse 
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Johannes Scherer  Ralf Tanzer 
Kommunikation & Öffentlichkeitsarbeit  Agenturleitung & Creative Director 
ARAGON MEDIA GmbH ARAGON MEDIA GmbH 
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Fax: +49 (0)89 693513 15  Fax: +49 (0)89 693513 15 
 
Briefadresse 
 
ARAGON MEDIA 
Rosenheimer Straße 139 
81671 München 
 
 
Über Jung, DMS & Cie. 
 
Jung, DMS & Cie. ist ein Verbund aus rund 16.000 Poolpartnern in Deutschland 
Österreich. Als Vollsortimenter unter den Maklerpools stellt Jung, DMS & Cie. ihren 
Poolpartnern über 12.000 Produkte von mehr als 1000 Gesellschaften aus den Bereichen 
Investmentfonds, Versicherungen, Beteiligungen sowie Finanzierungen und im 
Haftungsdach der österreichischen Tochter Jung, DMS & Cie. GmbH auch strukturierte 
Bankprodukte wie beispielsweise Zertifikate oder ETFs zur Verfügung. 
 
Angeschlossene Berater profitieren von modernster Beratungstechnologie, spezialisierten 
KompetenzCentern und einem erfahrenen Produktmanagement in allen Sparten. 
Geprüfte Produkte werden in so genannten Masterlisten zusammengefasst, für die Jung, 
DMS & Cie. die Produkthaftung übernimmt. Mit einem notariell beglaubigten Eigenkapital 
von über 15 Mio. Euro gehört Jung, DMS & Cie. zu den finanzstärksten Unternehmen im 
Maklerpoolgeschäft. 
 
Neben erstklassigen Produkten, fairen Vertriebsvereinbarungen und einem profitablen 
Courtagesystem erhalten Berater eine persönliche Vor-Ort-Betreuung durch regionale 
Vertriebsleiter. Für administrative Fragen stehen ServiceManager im Backoffice zur Seite. 
Mit über 200 individualisierbaren Werbemitteln ermöglicht Jung, DMS & Cie. Poolpartnern 
ein effektives Marketing im eigenen Design. 
 
Detaillierte Informationen des Unternehmens sowie Pressematerialien zum Download 
finden Sie unter www.jungdms.de/presse bzw. können Sie unter der E-Mail-Adresse im 
Pressekontakt abfordern. 
 
 
Disclaimer: 
Die Vorstände von Jung, DMS & Cie. halten eine wesentliche Beteiligung an Jung, DMS & 
Cie. und haben ein Eigeninteresse an Art und Inhalt der in dieser Mitteilung gegebenen 
Informationen. 


