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FUHRUNGSKOMPETENZ

Einstieg in die Fihrungsrolle

So organisieren Sie sich und Ihr Team

Meetings effizient leiten

Grundlagen der Mitarbeitermotivation
Mitarbeitergesprache fuhren

Change Management
Engpasskonzentrierte Strategie

Die professionelle Personalauswahl

Erfolgreich motivieren nach Steven Reiss

SOFT SKILLS

Argumentieren und Uberzeugen
Professionell verhandeln

Korpersprache im Beruf

Mit Stimme Uberzeugen
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SOFT SKILLS

Wirkungsvoll prasentieren

Business Etikette

Uberzeugend reden

Zeitmanagement

FACHKOMPETENZ

Basiskurs Projektmanagement

Praixsworkshop Pricing
Verkaufstraining fur Juniorverkaufer
Erfolgreicher verkaufen mit NLP

Mehr Service - zufriedenere Kunden

Mehr Umsatz durch Vertriebsintelligenz

Neues Hardselling fur mehr Erfolg

Besser verkaufen
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6.1.4. Gesprachsnachbereitung und
Antragsbearbeitung
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